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Un outil
pour quel développement ?

Le micro-crédit
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icro-crédit. Derriére ce

mot tout neuf, encore

un peu rapeux, il y a un

véritable outil contre la
pauvreté ou pour le développe-
ment mis en ceuvre avec suc-
c@s, depuis une quinzaine d'an-
nées, en Asie, en Afrique, en
Amérique latine. LEurope,
crise économique oblige, s'y
mel a son tour.

Car le micro-crédit s'adresse
d'abord aux exclus des ban-
ques commerciales, aux clients
abandonnés des bangues agri-

coles en faillite. C'est un crédit
de faible montant offert a ceux
qui ne peuvent accéder au cré-
dit bancaire classique, faute de
pouvoir apporter les garanties
matérielles exigées - un salaire,
une maison, une terre, une
épargne suffisante... En fait,
90 % de la population des pays
de 'hémispheére Sud.
Marchande de soupe ambu-
lante qui doit remplacer sa car-
riole, couturiére qui veut faire
réparer sa machine, agriculteur
qui achéte des engrals, paysan

sans terre qui veut acquérir une
parcelle. . la nécessité dem-
prunter a toutes sortes de
causes. A défaut de garanties
matérielles, des garanties dites
mutuelles (& base d'épargne) ou
solidaires (reposant sur un
groupe de personnes) sont
demandées & ces nouveaux
clients par les organismes qui
distribuent ces petits crédits,
ONG (Organisation non gou-
vernementale) internationale
ou locale, projet de développe-
ment, banque sociale, en un
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mot, les systemes financiers que l'on
appelle décentralisés, car proches des
populations rurales.

Crédit solidaire contre crédit
mutuel. Les deux systémes reposent
sur des philosophies différentes. Le
crédit mutualiste insiste sur la res-
ponsabilité des emprunteurs, qui
sont des sociétaires, mais il faut une
epargne préalable pour y accéder. Le
crédit solidaire, par contre, donne la
priorité aux plus pauvres, incapables
d'épargner, quitte a faire appel & un
systéme contraignant fondé sur la
responsabilité solidaire de chacun au
sein d'un groupe d'emprunteurs.

Derriere un débat encore vif entre
les partisans de chaque systéme, le
vrai probléeme est de savoir si ces
banques des pauvres ou ces banques de
paysans, comme on les appelle dans
un raccourci simplificateur, peuvent
étre rentables, donc autonomes. Si
elles peuvent s'affranchir des aides
extérieures. Bref, si le développement
des plus pauvres peut-étre « payant »
— sur un strict plan bancaire — et &
quelles conditions ? A voir I'empres-
sement récent de certaines banques
commerciales pour ces nouveaux
clients, il semble que oui. Mais quel
développement se profile en arriére-
plan de cet objectif de rentabilité ?

Ce sont ces aspects que ce dossier
présente, ces questions qu'il pose.
Un dossier qui veut donner des
repéres, des exemples, des idées.

Philippe Ortoli

Mutuels ou solidaires

Les systéemes
de micro-crédits

Deux systémes se partagent une clientéle qui
va des plus pauvres aux petits entrepreneurs :
le systéme solidaire, qui a révolutionné le crédit
et le systéme mutualiste, qui a retrouvé

une seconde jeunesse dans les pays

en développement. Entre les deux, un nouveau
venu, les caisses villageoises autogérées.

La révolution
de la Grameen
Bank

ppelée familierement «ban-
que des pauvres», la Gra-
meen Bank a été créée en
1983 au Bangladesh par un
professeur d'économie étranger
au milieu bancaire, Mohammad
Yunus, aprés plusieurs années
d’expérimentation.

Choqué par les ravages de la
famine qui dévaste le pays, le pro-
fesseur Yunus met au point en
1974, avec son argent personnel,
un systeme de crédit totalement
nouveau avec les paysans pauvres
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Culture attelée dans les riziéres en Inde du Sud
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qui vivent autour de son univer-
sité : le crédit solidaire. Les préts —
I'équivalent de 250 FF, soit 50 dol-
lars — sont attribués a des indivi-
dus appartenant a des groupes de
cing personnes qui doivent étre
solidaires des remboursements
de chacun. Les échéances sont
payées chaque semaine et les taux
d'intérét sont voisins de ceux des
banques. Pour la premiére fois, les
pauvres accedent a un crédit qui
n'est pas celui d'un usurier sans
apporter de garantie matérielle.
Une révolution. Le succeés est
immédiat avec des taux de rem-
boursement de l'ordre de 100 %,
qui sont désormais la marque de
ce systeme de caution solidaire
plébiscité par les femmes : elles
représentent aujourd'hui 94 % de
la clientéle de la Grameen Bank,
pourcentage que l'on retrouve
dans la plupart des banques soli-
daires, quel que soit le pays.
Soutenu par la banque agricole
de son pays, le professeur Yunus
donne un cadré"'ih‘r!idique 4 son
expérience en créant en 1983 sa
banque des villageois ou Grameen
Bank (du bengali grameen, villa-
geois) autorisée par la Banque
centrale. « La réussite entraina un
afflux de capitaux d'origines diverses
(FIDA, fondations américaines, fonds
nordiques) et permit une extension trés
rapide », raconte Dominique
Gentil (1), spécialiste des sys-





