
L’approche de Nitidæ en Côte d’Ivoire 
pour les ventes groupées d’anacarde

Emergente depuis les années 1990, la filière cajou/anacarde est en plein boom en Côte
d’Ivoire, devenu depuis 2022 premier producteur mondial de noix brutes.

La filière a largement contribué au développement de revenus pour des millions de
ménages dans tout le Nord du pays et à la réduction de la pauvreté en milieu rural.

Le marché de l’anacarde est incertain, il faut donc être prudent et organisé

Malgré un fort soutien de l’Etat, la filière est encore peu structurée, les producteurs ne sont
pas organisés et les prix sont volatiles ce qui empêche d’avoir une approche partenariale
de confiance et sur le long terme…

Par exemple en 2023, des surenchères ont été pratiquées en début de campagne alors
que le cours de l’amande était bas. Certains producteurs mal renseignés ont préféré
attendre, mais les prix bord-champ se sont effondrés par la suite. Sur cette campagne
2024, la prudence était de mise mais la mauvaise production pour des raisons climatiques
a fortement pénalisé les producteurs et certains opérateurs en quête de volume…
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Nitidæ propose un dispositif d’encadrement aux producteurs sur une 
zone opérationnelle au Nord-Est de la Côte d’Ivoire pour améliorer
la commercialisation du produit grâce aux ventes groupées

Les producteurs y gagnent…

► La structuration des groupements 
permet une meilleure organisation et 
planification de la campagne

► Les producteurs sont renseignés sur les 
tendances et les prévisions de prix, ce 
qui limite les pratiques spéculatives 
déraisonnées

► Les ventes groupées permetent
généralement d’obtenir un meilleur 
prix au kilo

… et les acheteurs aussi

► Les ventes groupées permettent à 
l’acheteur de récupérer de gros 
volumes en un passage (>20 tonnes)

► L’encadrement terrain proposé par 
Nitidæ permet d’avoir des garanties en 
matière de quantité et de qualité

► Le développement d’un sourcing
premium est recherché, avec un 
dispositif partenarial renforcé (long-
terme, labellisation, qualité…)

Toutefois, chaque campagne est différente et il faut s’adapter. En 2023, notre équipe a
conseillé aux producteurs de vendre tôt, et beaucoup ont réussi à obtenir au moins 300
FCFA/kg, alors que les prix sont descendus en dessous de 150 FCFA/kg par la suite. Mais en
2024, la crainte d’une nouvelle campagne baissière a poussé les producteurs à vendre au plus
vite alors que cette fois-ci, notre équipe suggérait plutôt d’attendre...
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Volumes (T) et prix de vente (FCFA/kg) pratiqués par les 15 groupements appuyés par le projet
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La faible structuration de la filière a pour avantage de faire vivre toute une galaxie de
producteurs, collectrices, pisteurs et commerçants. Le but n’est pas de faire disparaitre
ces acteurs, mais plutôt de les renforcer.

En ce sens, les ventes groupées ne doivent pas se substituer intégralement aux
ventes individuelles, qui permettent des revenus rapides et flexibles et font vivre des
petits pisteurs et transporteurs, souvent membres des communautés et eux-mêmes
producteurs.

Fort de cette expérience sur les ventes groupées, et en capitalisant sur 
+20 ans d’expérience dans la filière cajou en Afrique, Nitidæ souhaite 
renforcer son dispositif d’appui à la commercialisation et l’améliorer 
avec de nouveaux partenaires potentiels

Mais les ventes groupées permettent de maximiser les revenus de l’anacarde,
souvent utilisés pour les gros postes de dépenses dans le vivrier (intrants de riz, maïs…),
le ménage (rénovation de maison, frais de scolarité…) ou pour l’épargne (tontines, GEC…)

Les travaux champêtres pour le vivrier détournent les producteurs de leurs vergers en
fin de campagne, mais des critères d’achats incitatifs (primes ou contrats) permettraient
d’encourager les producteurs, notamment sur la qualité de leur produit (tri, séchage) ce
qui est un levier d’amélioration intéressant, notamment pour les transformateurs…

Une approche partenariale est donc à explorer…

► Pour des acheteurs qui souhaitent améliorer leur sourcing sur le terrain en capitalisant
sur l’expérience de Nitidæ et des groupements appuyés dans la vente groupée.

► Pour des projets transversaux ou connexes à l’anacarde (développement local, AGR
pour les ménages, conseil-agricole…) qui veulent mobiliser ou travailler conjointement
avec Nitidæ pour renforcer cette approche.

► Pour tout type d’opérateur qui souhaite bénéficier du système d’information marché
(service N’kalô) développé par Nitidæ et diffusé auprès des opérateurs de la filière grâce
à des bulletins hebdomadaires et des communautés WhatsApp.

▼ Pour plus d’informations, nous contacter ▼
o.chambers@nitidae.org

p.ricau@nitidae.org
s.kedja@nitidae.org

www.nitidae.org
www.nkalo.com
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