SUR LE TERRAIN

Un tiers des pesticides vendus aux
pays pauvres sont de mauvaise qualité

André Lepage - CIRIC

L'Afrique subsaharienne
serait la plus menacée

elon une récente mise en garde de
laFAO et del’ OMS, environ 30%
des pegticides commerciaisés dans
les pays en dével oppement ne sont
pas conformes aux standards de quali-
téinternationaux et représentent un dan-
ger pour la santé et I’ environnement.
Or ces produits chimiques contenant
des substances dangereuses et desimpu-
retésinterdites ou strictement limitées,
sont employésdans|’ agriculture, mais
auss en santé publique comme insec-
ticides contre |’ agent du paludisme.
Venant souvent gonfler les stocks de
produits obsolétes qui existent dansla
plupart des pays en développement, ils
ont représentéen |’ an 2000, un co(t de
3 milliards de dollars pour les paysans
du Sud.
Leur mauvaise qudité provient géné-
ralement du fait que les concentrations
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d ingrédients actifs dépassent leslimites
detolérance international ement accep-
tées ou bien encore d’ une contamina-
tion par des substances toxiques. En
outre, I'emballage et I’ étiquetage qui
condtituent laseule source d' information
pour une manipulation slre et efficace
par le consommeateur, laissent souvent
adésirer sur les produits acheminés
danslespays du Sud : ilsnefournis-
sent pastoujoursd indicationssur I'in-
grédient actif utilisé, la date de fabri-
cation ou le mode d' utilisation.

C' et en Afrique subsaharienne que
les pesticides de mauvaise quaité sont
lepluslargement répandus, les contrbles
de quditéy éant tresfaibles. Dol la
vive recommandation delaFAO et de
I’OM S aux gouvernements et organi-
sations internationales et régionales

pour qu' elles adoptent les spécifications

préconisées en matiére de production
et de commercialisation. Ces deux
organisationsont d' ailleurs récemment
signé un accord prévoyant lamise en
place d’ une procédure unifiée de spé-
cification destinée amieux protéger la
santé humaine et I’ environnement, tout
en assurant une production agricole
durable.

« Les produits les moins
chers ne générent pas
forcement le meilleur

rendement »

Face aux préoccupations exprimées
caet lasur cesproblémesde qudité, la
position des grandsfabricantsd' intrants
est claire, ans quel’aexpriméle PDG
de NOVARTIS au Séminaire delaBanque
mondiae sur ‘|’ accés des organisations
de producteursauxintrants’, organisé
en juin dernier en Ouganda. Pour lui :
« De grandes différences de qualité
existent entre des matieres portant le
méme nom chimique. Parmi les pro-
ducteursd intrants, on trouve d' un coté
des grands groupes mondiaux déten-
teurs de brevets, des producteurs de
matiéres actives et de produits phyto-
pharmaceutiques, et de I’ autre, des
fabricants de produits génériques, ¢’ est
adiretombésdansle domaine public et
qui deslors peuvent étre fabriqués par
n’'importe qui ».

Enclair, unemaniered’ en rgjeter la
responsabilité sur la partie la moins
‘noble’ de la profession. Selon lui en
effet, lesgrandslaboratoires ont le souci
de réduire les risques toxiques en pri-
vilégiant des critéres de fabrication
reconnus et en limitant au strict mini-
mum lesimpuretés non identifiées. Ce
qui ' est pasle cas des producteurs qui
font I'impasse sur certaines phases du
processus de fabrication pour desrai-
sons économiques et obtiennent des
produits de qualité douteuse, al’ effi-
cacité moindre et pouvant s avérer
dangereux.
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De méme quelaformulation du pro-
duit fini doit répondre & des normes
rigoureuses, des indications précises
doivent enindiquer lesmodditésd' uti-
lisation. Or ce souci d' étiquetage n’ est
pas toujours prisen compte par certains
fabricants, notamment lorsque les
consells d utilisation ne sont pas stan-
dardisésou qu'ilsont arépondreaune
demande spécifique adaptée aun type
declient ou de pays.

Quoiqu'il en soit, larecherche de pro-
duits performants pour I’améioration
de la production agricole a un cot,
méme si I’ objectif est de réduire les
co(ts detraitement al’ hectare par rap-

port au co(t de revient de la produc-
tion. Pour juger de !’ efficacité d’ un pro-
duit, il faut non seulement tenir comp-
te de son impact sur le rendement a
|"hectare, mais auss en matiére d’en-
vironnement et de santé destravailleurs.
« Cen'est pasforcément le produit qui
a été acheté le moins cher qui génére-
raleprixderevient leplusbasaukilo
de culture, a dit le PDG de Novartis.
On a souvent condtaté des baisses signi-
ficatives de rendement aprés une utili-
sation d’intrants ‘moins chers', avec
pour conséquence un appauvrissement
du paysan ». =

Sylvia Serbin

Pour plusd’informations vous pouvez consulter :

« Compte-rendu dela réunion de Kampala sur lesorga-
nisationsde producteurs et I’ accés aux intrants, sousla
direction de Marie Héléne Callion

Banque mondiae:
http://wbln0018.wordbank.org/essd/essd.nsHproducer/home

« Réseau d'action contre les pesticides (Pesticide Action
Network) BP 15938 Dakar Fann Sénégal
Té :2218254914

email : panafric@sonatel .senet.net
Siteinternet : http://panafric.webjump.com

Sur les problémes d’ environnement, un Site en frangais :
http://mww.ulb.ac.be/ceese/metalcdsfr.html

LES OP AUX FABRICANTS D’INTRANTS :
« Nous voulons traiter directement
avec vous pour plus de transparence »

lls 'ont fait savoir dans le cadre d’une réunion de
la Banque mondiale, soucieuse d’appuyer les OP
dans leur volonté d’autonomie.

e message fut difficile a digérer
pour ladizaine de gros fabricants
et digtributeurs d' intrants présents,
habitués depuis des décennies &
opérer avec leursintermédiaires|ocaux,
les paysansn’ ayant d’ autres choix que
de passer alacaisse. C'est entouscas
cequi aétéclairement exprimé par les
leaders paysans, représentant auss bien
desfiliéres cotonniereset rizicoles que
desvivriers, qui S éaient déplacés pour
dialoguer avec leurs fournisseurs lors
de cette rencontre organisée début mars
aParis, en partenariat avec le ministe-
re frangais des Affaires érangéres.
Confrontés danslamajorité des pays
africains et sans aucune préparation, a
une libéralisation des filiéres, les pay-
sans, lassés de dépenser des milliards
de francs sans étre certains que leurs
colts sont judtifiés, veulent mieux contro-
ler ladisgtribution desintrants. « Depuis
guarante ans vous hous vendez des
engrais et nousvouslesavonstoujours
payés », arappelé aux fabricants le
directeur générd del’ URECOS-CI en leur

demandant d’ ouvrir leur confiance auix
organisations de producteurs qui ont su
prouver qu’ elles disposaient de suffi-
samment de garanties financiéres pour
assumer un tel partenariat.

Pour lesOP en effet, il y atrop d'in-
termédiaires entre les fabricants d'in-
trants et |l es paysans consommateurs sur
qui pese |’ dourdissement des prix qui
S enressent. Aussi ont-ils souhaité que
lesfournissaurslesadent aprendre pied
dans cettefiliére, au lieu de privilégier
desintermédiaires qui pratiquent des
marges confortables sur le dos des pay-
sans désarmés par les prix imposés.
Quand on sait que les paysans maliens
dépensent jusqu’a 100 milliards de
francs CFA par an pour acquérir leurs
intrants, ou qu’ aréférence équivaente,
lesac d engraisacheté 200 H- au Sénégd
(20 000 F CFA) est vendu 80 F en
Europe (8 000 F CFA), on comprend la
volonté des producteurs de maitriser ce
poste qui obére fortement leursrevenus.

Premier acte aposer de cette volon-
téde partenariat : lamiseenplaced’ un

systeme d'information sur les prix et
deformationsal’ utilisation de ces pro-
duits. En dlair, lesfournisseurs seraient-
ilspréts, d' une part, ainvestir dans des
programmes d’ appui a des organisa-
tions de producteurs pour lesaider ase
former dans la maitrise de la gestion
desintrants et, d’ autre part, a traiter
directement avec |es coopératives pour
les intégrer dans leurs réseaux de
distribution ?

Autres attentes exprimées par lesOP ;
- la nécessité de recevoir des échan-
tillonsd' intrants pour tester leur quali-
té avant utilisation agrande échelle

Unevue del’atelier.
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- lamise adispostion desintrants deux
atroismoisal’ avance

- I"amdioration des conditions de paie-
ment par I’ octroi de créditsfournisseurs
de9al12moais.

Ok pour un partenariat
a condition de partager
les risques

Du point de vue desfabricants, il faut
fareladifférence entrel’ utilisateur find
(lepaysan) et lecompteclient, ¢ est-&
dire celui qui paie. Alorsque cette acti-
vité &ait naguére exercée par dessocié-
tésd Etat, avec tousles démantdements
qui ont eu lieu, il leur faut faire face
maintenant a une multiplicité de nou-

tions. Pour ce qui est du
financement, certainsfabri-
cants ont estimé que ce
n’'est pas a eux de suppor-
ter le préfinancement de
I’ acquisition des intrants :
aux acheteurs d’ assumer
cette charge, aux fournis-
seurs d’ évaluer lesrisques
commerciaux et aux orge-
nismesinternationaux telsla
Banquemondiae d' évaluer
lesrisques palitiques. Aing,
ensemble, ont-ils conclu,
nous pourrons développer la
filiére et aboutir adesrela-
tions professonndlesen par-
tageant les risques dans un
contexte de partenariat sans

veaux acteurset donc prendreletemps  incertitudes ol seraient pré-
de seconnditre. Par ailleurs, asouligné  vues des garanties de couverture des
I'und entreeux, il nefaudrait pasfaire  risques.

de procesd'intention aux intermédiaires
qui jouent bien leur role.

D’ autre part, s'ilsont reconnu quela
formation desexploitantsal’ utilisation
et alavente d'intrants de qualité adap-
tésal’ environnement physique des pays
consommeateurs est nécessaire, ce serait
ades organisations comme la Banque
mondiale de prendre en charge |’ édu-
cation et lasensibilisation des popula

La Banque mondiale, pour sa part,
S et déclarée préte a soutenir, en sol-
licitant d’ autres bailleurs institution-
nels, un projet ol producteurs et four-
nisseursd intrants s entendraient pour
mettre en place un dispositif de finan-
cement plusadapté. « Car, nulle part
ailleurs dans le monde hormis en
Afrique, asouligné un de sesreprésen-
tants, les paysans ne sont obligés de

payer cash leur engrais six mois a
I"avance. Jusqu' a présent on a beau-
coup exigé des paysans africains mais
il faut maintenant tenir compte des
effortsqu'ilsont toujoursaccomplisen
les aidant & accéder a une plus gran-
demaitrisedelafiliereintrants. » Les
représentants de la FIPA-Afrique
(Fédération international e des pro-
ducteurs agricoles) ont proposé d' as-
surer le suivi de cette rencontre. =
Sylvia Serbin

Des situations différentes

Selon les filieres et les pays, les situations des OP peuvent étre totale-
ment différentes.

Ainsi, en Guinée, les OP n’ont aucun statut juridique. Elles ne sont donc pas
reconnues, ne sont pas considérées comme solvables par les banques locales
et ne peuvent pas traiter directement avec des partenaires extérieurs.
Pour Pacquisition d’engrais trois cas se présentent :

- Les fédérations se ravitaillent auprés d’une centrale unique d’achat et
replacent ensuite les produits aupres des unions villageoises

- Les groupements qui n"adhérent pas a une fédération passent par une struc-
ture d’Etat qui les approvisionne a crédit

- Les paysans isolés se fournissent directement aupreés des distributeurs locaux
et doivent payer cash.

Au Sénégal, les producteurs de riz et de tomate industrielle de la Vallée
du Fleuve (ce qui représente 40 000 familles) sont organisés dans un
cadre juridique reconnu au niveau national. lls sont en rapport avec la
Caisse nationale de crédit agricole et font leurs achats d’intrants en direct
aupres des fournisseurs. lls disposent de crédits fournisseurs sur une
période de 12 mois et le CNCR qui les appuie veille a ce qu'ils respectent
tous leurs engagements.

L’'Urecos-cI* de Cote d’lvoire qui regroupe un réseau de 150 000 pro-
ducteurs individuels de coton et de vivriers a fait depuis deux ans un impor-

tant travail de sensibilisation au niveau de la filiere coton. L’année der-
niére, ignorant les intermédiaires habituels, 'urecos-ci a soumissionné
directement aupreés des fabricants pour avoir ses intrants et réalisé une éco-
nomie de 4,5 milliards de F CFA correspondant a des marges non justi-
fiées qui auparavant revenaient aux intermédiaires ! Trois milliards de
francs ont été ainsi rétrocédés aux paysans.

En partenariat avec la Coopération canadienne, des comités de gestion des
intrants ont été mis en place au niveau de chaque village. Des magasins de
stockage ont été créés et chaque union ou coopérative a été dotée d’'une
camionnette bachée pour assurer la distribution. Grace a ce systéme, non
seulement la fourniture d’intrants correspond aux besoins réels des plan-
teurs, mais ils paient leur crédit avec sérieux. Ainsi depuis deux ans, les
responsables de P'urecos-ci se flattent d’arriver a 0 franc d’impayés sur le
crédit global de 26 milliards de F CFA octroyé aux paysans pour 'achat
des intrants.

Contacts :

Vameike Meite, directeur de la production agricole : BP 635
Korhogo, Céte d’Ivoire - Tél :(225) 36 86 13 80 - Email : meitececi@aviso.ci
Seydou Soro, Directeur général - Tél (225) 36 8600 03/ 05 17

Email : urecosdg@africaonline.Co.ci

* URECOS-CI : union régionale des entreprises coopératives de la zone des savanes de Cote
d'Ivoire.
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