v GROUPES DE TRAVAIL

Comment stabiliser

les marches vivriers ?

La concertation entre acteurs et I'établissement de contrats :
recueil d’expériences et atelier de travail au menu du groupe de travail
sur la reconquéte des marchés vivriers.

L’acces
au marche
dépend d’abord
des moyens de
communication

ne rencontre est prévue pour

le mois de juin prochain au

Cameroun — destination a

confirmer — pour échanger
expériences et réflexions sur ['or-
ganisation des filieres vivrieres.
Elle devrait réunir une trentaine
d’acteurs (producteurs, commer-
cants, entreprises...) engagés dans
des initiatives de contractualisation
ou de concertation destinées a
réduire |'instabilité et les incerti-
tudes qui pésent sur les circuits
vivriers. Fluctuation des prix, diffi-
cultés d’écoulement des produits,
rupture d’approvisionnement, im-
portations inopportunes... autant
de facteurs qui nuisent a 1’essor des
productions locales. Avec des
garanties de débouchés, le paysan
est incité & produire ; les grossistes
et transformateurs peuvent plani-
fier leurs activités et investir si
I’approvisionnement est assur€ ; le

consommateur apprécie de pouvoir
trouver régulierement les mémes
produits sur le marché.

Pour préparer cette rencontre, un
appel 4 contribution écrite a été
lancé. C’est sur la base des témoi-
gnages recueillis (pour la fin avril
au plus tard) que sera sélectionnée
une partie des participants a 1’ate-
lier. Un document de synthése sera
publié d’ici & 1’automne, valorisant
I’ensemble des contributions
recues et les conclusions de la ren-
contre. Il sera ensuite largement
diffusé. N hésitez pas a faire part
des initiatives auxquelles vous par-
ticipez. Une grille de présentation
pour la contribution écrite est dis-
ponible'.

Autre tache qui attend le groupe de
travail la rédaction d’un autre

document de synthése, consacré
celui 1 aux « enjeux du secteur
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vivrier ». L’ambition de ce docu-
ment est de dresser une vue d’en-
semble des questions vivrieres sur
les pays d’ Afrique de 1'Ouest face a
la dispersion et & la fragmentation
des connaissances sur ce sujet. Ce
document pourrait ainsi constituer
une référence commune utilisable
par les acteurs des filieres, au Nord
comme au Sud. Une premiére mou-
ture du texte sera réalisée avant la
fin du mois d’avril et diffusée
aupreés d'une série de personnes
concernées pour susciter des réac-
tions et des propositions d’enrichis-
sement. Une publication définitive
est envisagée a I’automne. Des ate-
liers pourraient étre organisés dans
la foulée pour discuter et approfon-
dir cette synthése avec des interlo-
cuteurs africains, responsables
d’organisations paysannes, repré-
sentants d’ONG, fonctionnaires
nationaux, experts ou chercheurs.
1. Contact : Benoit Vergriette,

Solagral, 11 passage Penel, 75018 Paris.
Fax 0142511829. e-mail Solagral@filnet. fr

Formation a la
commercialisation
des produits
maraichers

Pour preuve de I'importance de
ce sujet, des formations a la
commercialisation voient le
jour. C'est ainsi que Inades-for-
mation organise en Cote
d'lvoire, du 17 au 21 mars pro-
chain, un atelier de formation
sur la commercialisation des
produits maraichers. Cet atelier
s'adresse a des groupements de
producteurs. |l sera basé sur les
expériences de ces groupe-
ments et sur une analyse de la
filiere maraichere ivoirienne et
régionale. L'objectif est de four-
nir aux participants des outils
pour 'élaboration de stratégies
commerciales. D'autres ateliers
devraient étre mis en place au
Togo et au Cameroun.

Contact : M.-Constance Houédanou
ou Jean-Marie Brun, Inades-
formation, 08 BP 8 Abidjan 08,

Cote d'Ivoire. Tel (225) 4431 28. ’
Fax (225) 44 06 41. I






